
lares 4.0

BEZBEDNA,
INTEGRISANA,

AUTOMATIZACIJA DOMA



lares 4.0: vaš pametni dom

lares 4.0: vaš povezani dom

Inovacija i tehnološka revolucija: sa samo jednom centralom moguće je kreirati kompletan sistem za 
bezbednost i automatizaciju vašeg doma. 

Jezgro celokupnog Ksenia sistema je sadržano u centrali 
lares 4.0. To je prava tehnološka revolucija jer je, sa samo 
jednom alarmnom centralom, moguće kreirati celokupan 
sistem za bezbednost i automatizaciju doma.

Omogućava potpunu kontrolu kuće, sa mogućnošću 
upravljanja alarmima, ulaznim vratima i kapijama, 
potrošnjom energije, osvetljenjem, temperaturom, 
navodnjavanjem, roletnama i još mnogo toga. Sa ovom 
alarmnom centralom, u stvari, možete da kreirate svoj 
sopstveni Pametni dom, zahvaljujući dodacima za 
automatizaciju doma koji pojednostavljuju dnevnu rutinu.

Svakim okruženjem može se upravljati posebno zahvaljujući 
besplatnoj aplikaciji koju je razvila Ksenia za svoje klijente, 
na raspolaganju kako za iOS, tako i za Android. U svakom 
trenutku, i bez obzira gde ste, možete da kontrolišete svoj 
Dom jednostavno sa svog pametnog telefona.

Bezbednost, 
jednostavnost korišćenja, 
brzina!

aplikacija lares 4.0 omogućava da uvek imate potpunu 
kontrolu nad vašim domom, kancelarijom ili industrijskim 
sistemom. Jedna aplikacija koja vam omogućava da 
pratite različite aspekte bezbednosti (provalu, video 
verifikaciju, video nadzor, kontrolu pristupa) i istovremeno 
automatizaciju doma i BMS (sistem upravljanja objektom).

Aplikacija je izuzetno fleksibilna i omogućava vam da 
podesite izgled strane prema prostorijama u objektu; to 
omogućava programiranje i detaljan pregled celokupnog 
sistema.
Sve u svemu, korišćenjem jedne aplikacije moguće je pratiti 
različite aspekte koji se odnose na bezbednost. Aplikacija 
lares 4.0 je besplatna i raspoloživa za iOS i Android 
operativne sisteme, može se preuzeti sa odgovarajućih 
prodavnica na svaki mobilni uređaj, pametni telefon ili 
tablet.

Možete brzo aktivirati/deaktivirati sistem i dobijati 
obaveštenja o alarmima, sabotaži, kvaru, naponu napajanja, 
itd., u skladu sa vašim programiranjem. Možete da pratite 
i upravljate, u smislu aktivacije/deaktivacije, svakim 
uređajem u vašem sistemu, kako bezbednosnim, tako i 
za automatizaciju doma, čak i više od toga! Slike u ovom 
dokumentu su samo indikativne, mogu se razlikovati u 
zavisnosti od konfiguracije instalatera.



Bezbednosna sekcija omogućava 
vam da kontrolišete status instaliranih 
senzora (u mirovanju, pri alarmu, 
kvar/sabotaža) sa mogućnošću 
uključivanja, isključivanja i dodavanja 
među omiljene; status particija sa 
mogućnošću njihovog uključivanja/
isključivanja pojedinačno kako 
bi se aktiviralo personalizovano 
uključivanje, različito od onih 
koja je programirao instalater. 
Zatim pronalazimo vremensko 
programiranje koje vam omogućuje 
da podesite određena vremena i dane 
za automatsko pokretanje određenih 
scenarija; dnevnik događanja gde su 
zabeleženi svi događaji u sistemu; 
kamere za kontrolu pristupa; 

upravljanje sistemom radi otklanjanja 
kvarova; upravljanje korisnicima 
u skladu sa nivoima pristupa 
dodeljenim u konfiguraciji.

Početni ekran je ujedno glavna 
stranica aplikacije i postavljena je u 
sredini. Na njoj pronalazimo: naziv 
alarmne centrale, informativnu 
sekciju, koja sadrži sve kontakt 
podatke instalatera, izmerene 
temperature, naziv lokacije gde je 
montirana alarmna centrala, ikonu 
koja predstavlja vremensku situaciju 
na toj posebnoj lokaciji i, konačno, 
omiljene funkcije.

U sekciji Pametni dom moguće 
je: kontrolisati automatizaciju 
omogućenu za daljinsko upravljanje 
grupisano po kategorijama: svetla 
(uključena / isključena), otvaranje 
kapija (otvaranje / zatvaranje), roletne 
(dizanje / spuštanje / zaustavljanje), 
itd.; upravljati scenarijima koje 
je programirao instalater (npr. 
upravljanje sa nekoliko izlaza kao što 
su „Uključi svetla“, „Isključi svetla“, itd.); 
pregledati i podesiti temperaturu i 
vlažnost koju su detektovali višestruki 
senzori u domu i programirati 
termostat (grejanje, klimatizaciju, 
vremena, nedeljne programe, itd.), 
dodati uređaj među omiljene.

lares 4.0, vaš bezbedni dom



‘lares’, božanstvo koje su poštovali Rimljani, nadzire bogatstva u kući.

lares 4.0 je sistem za koji garantuje Ksenia Security koji štiti vaš dom uz 
jednostavnost i automatizuje svaki postupak jednim klikom. Scenariji za 
automatizaciju doma: za pametniji dom bliži vašim navikama. Jednostavno 
kontrolišite svako okruženje sa svog pametnog telefona ili preko glasovnih 
komandi, pojednostavite svoj život u skladu sa potrebama.

Može se integrisati celokupno vaše okruženje

Spavaća soba
Spavajte mirno 
zahvaljujući 
pouzdanom 
bezbednosnom 
sistemu koji štiti vaš 
dom i porodicu non-
stop.

Dnevna soba
Najbolja udobnost 
koju ste ikada 
iskusili zahvaljujući 
najinovativnijim 
tehnologijama.

Kuhinja
Pripremite svoja 
omiljena jela prateći 
potrošnju uređaja i 
štedeći na računima 
za struju.

Spoljašnost kuće
Učinite bezbednom 
okolinu vaše kuće 
štiteći je od svakog 
lopova.



Inovacija je sinonim za gostoprimstvo. Otkrijte karakteristike 
lares 4.0 za pametne zgrade budućnosti..

Detektori pokreta
Kamere
Tastature
Detektor dima
Unutrašnja sirena
Lighting

Temperature
Brojač
Čitač RFID Mifare
Navodnjavanje bašte

Tastature
Spoljašnje tastature
Osvetljenje
Temperature

  Kamere

Scenariji
Roletne
Glasovni asistenti
Upravljanje energijom

Detektor dima
Lighting
Temperature
Tastature
Unutrašnja sirena 

Detektori pokreta
Spoljašnja sirena

 Navodnjavanje vrta
 Automatsko prepoz-
navanje kapija

U kancelariji se mogu sresti različite potrebe za praktičnošću, 
bezbednošću i uštedom energije, za optimizaciju sredstava 
i smanjenje otpada pomoću montaže sistema za 
automatizaciju zgrade.

Predviđanje anomalija u energetskim sistemima mašina za 
firmu znači manji gubitak novca i veću produktivnost.

Prodavnica

Otkrijte više

Kancelarija

Firma

Otkrijte više

Otkrijte više



WLS

Alarmna centralal

Detektori 
pokreta

Magnetni senzor

Unutrašnje 
tastature

Spoljašnje 
tastature

Unutrašnja sirena Spoljašnja sirena

Detektor 
dima

Kamere Bežična

tag

Multifunkcionalni 
senzori

Jezgro celog sistema. Ono 
što izvršava i upravlja vašim 
komandama.

Obezbedite svoje okruženje.
Zaštitite unutrašnji perimetar 
kuće. Senzor „unum“ detektuje 
svako neželjeno kretanje, 
izbegavajući pobuđivanja 
alarma u prisustvu ljubimaca.

Tastature osetljive na dodir 
su idealan interfejs da imate 
potpunu kontrolu nad vašim 
sistemom za bezbednost i 
automatizaciju doma.

Zaštitite svoje prozore od 
uljeza. Sa „velum“ senzorom 
imate zaštitnu barijeru 
na svakom pristupu kući, 
sa visokim stepenom 
pouzdanosti i podesivom 
osetljivošću, bez stvaranja 
lažnih alarma.

Snažna sirena koja deluje 
kao zvučna prepreka u 
slučaju da lopovi uspeju 
da uđu. 

Izaberite inovativnu 
tehnologiju da biste 
obezbedili maksimalnu 
bezbednost na ulazima 
u dom. 

Diskretan, ali izuzetno 
pouzdan senzor koji 
podjednako pokriva 
nadstrešnice, terase, 
balkone, prozore, itd. 

Snažan profesionalni zvučni 
i svetlosni alarm, sposoban 
da reprodukuje, osim mono 
ili dvotonskog zvuka, i 
glasovne poruke.

Sposoban za aktiviranje do 
sedam različitih scenarija. 
Čak i iz daljine, možete da 
otvorite kapiju i ulazna vrata 
jednostavnim klikom.

U slučaju pojave dima ili 
začetka požara, „nebula“ 
će detektovati opasnost 
i preduzeti postupak za 
zaštitu vaše porodice.

Uvek držite pod kontrolom 
prostore na otvorenom, 
kao i prostore unutar kuće.
Možete videti šta se dešava 
van kućekad god želite, i 
danju i noću.

Ako već živite u kući ili 
stanu, možete iskoristiti 
prednosti wls rešenja, bez 
pravljenja nereda u kući!

Komfor započinje izvan 
doma. Pre povratka, želite 
li da deaktivirate alarm, 
otvorite kapiju i ulazna vrata 
jednim potezom?

Oslonite se na bezbednost 
senzora sposobnih da 
detektuju najmanje 
vibracije, sprečavajući na taj 
način svaki upad.

Projektujte pametni dom

Daljinski 
upravljač

Detektori 
pokreta

Detektori 
pokreta

Mali senzor velike snage i 
osetljivosti, sposoban da 
zaštiti sve prozore na kući. 



Upravljanje pametnim domom

Status sistema

Pametni dom

Bezbednost

Opšte informacije

info

Upravljanje 
potrošnjom 

energije u domu

Kamere i događaji

Scenariji

Upravljanje 
korisnika

Glasovni asistenti

Senzori

Prostorije

Particije

Termostat

Jednim pogledom možete da odmah utvrdite status 
bezbednosnog sistema, zahvaljujući ikoni koja se nalazi 
u sredini početnog ekrana: status može biti uključeno, 
isključeno, delimično uključeno ili u alarmu.

Moguće je kontrolisati automatizacije omogućene za 
daljinsko upravljanje grupisane po kategorijama ili po 
prostorijama.

Za proveru statusa montiranih senzora: u miru, u alarmu, 
kvar/sabotaža.

Možete pronaći detalje kontakta instalatera, izmerene 
temperature, naziv lokacije gde je montirana alarmna 
centrala i vremensku situaciju na toj određenoj lokaciji.

moguće je pogledati 
kompletan profil instalatera: 
telefonski broj, adresu 
e-pošte, firmu i njegovu 
fotografiju

Potrošnjom i uređajima 
u domaćinstvu može se 
upravljati i mogu se pratiti, u 
realnom vremenu, u okviru 
sekcije Pametni dom

Moguće je direktno 
pristupiti slikama uživo sa 
kamera, kako na licu mesta, 
tako i daljinski.

Klikom na jedan taster 
obavlja se istovremeno 
serija postupaka, kao što je, 
na primer: spuštanje roletni, 
isključivanje svih svetala i 
aktiviranje alarma.

Pokazuje kompletan 
pregled svih korisnika 
ovlašćenih da upravljaju 
sistemom.

U mogućnosti ste da 
započnete upravljanje svim 
pametnim uređajima u 
vašem domu jednostavnom 
upotrebom svog glasa: 
svetla, roletne, scenariji, 
klima uređaj i svim željenim 
automatizacijama.

Svaki senzor je prepoznatljiv 
jer ima prilagođenu ikonu 
na osnovu kategorije kojoj 
pripada, dodeljenu tokom 
faze programiranja. Klikom 
na nju, pojavljuje se iskačući 
prozor koji vam omogućuje 
da ga isključite ili ponovo 
uključite, nudeći vam i 
mogućnost da ga dodate 
među vaše omiljene.

Moguće je posmatrati 
uređaje grupišući ih 
ili po kategorijama 
(podrazumevano), ili po 
prostorijama dodeljenim 
u fazi programiranja. Za 
prebacivanje sa jednog 
pregleda na drugi, 
jednostavno kliknite na ikone 
koje se nalaze u gornjem 
desnom uglu stranice.

Možete da vidite prikaz 
statusa uključivanja tog 
dela sistema, napredovanje 
vremenskog kašnjenja i 
mogućnost uključivanja 
ili isključivanja pojedinih 
particija.

Moguće je upravljati 
termostatom radi 
postepenog podešavanja 
temperature i vlažnosti, 
prilagođavajući tako nivo 
komfora okruženju.
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comincia dal professionista
«Un’idea geniale», 
commenta sorri-
dendo Stefano Boc-
chi, installatore e 
fondatore della Im-
pianti Moderni di 

Triuggio (Monza Brianza), ripensando 
al momento in cui decise di lasciare il 
suo ruolo di sales manager presso una 
multinazionale svizzera con sede in 
Italia negli anni d’oro del fotovoltaico 
e intraprendere l’avventura da “soli-
sta” come installatore.
Ironia a parte, Impianti moderni na-
sce nel 2014 proprio con l’intento di 
capitalizzare la lunga esperienza ma-
turata negli anni di relazioni commer-
ciali appunto con gli installatori. «Di 

punti di forza e in alcuni casi anche i 
punti deboli. E ho capito che alcuni 

-
reno conosciuto. Da qui la mia idea: 
diventare un installatore 2.0, ossia un 
professionista sì preparato, ma soprat-
tutto in grado di proporre soluzioni 
nuove e integrate, per garantire a tutti 
i clienti il giusto compromesso tra esi-
genze, prezzo e performance”.

Qual è dunque il “segreto” dell’in-
stallatore 2.0?
«Non basta vendere l’esistente: non 
dobbiamo proporre soltanto ciò che 
siamo abituati a vendere. Bisogna es-
sere in grado di proporre ogni volta la 

-
co, ma per farlo bisogna impegnarsi 
molto nello studio e nella conoscenza 
dei diversi prodotti, perché la regola 
d’oro oggi è “integrazione”. E si deve 
imparare a osare, andare oltre il co-
nosciuto. Solo così l’installatore può 

-
to in costante evoluzione e rispondere 
alle richieste di una clientela informa-
ta ed esigente. Io per esempio ho im-

clienti: quando sono sicuro che per le 
loro necessità (anche quelle inespres-
se) la mia proposta è l’ideale, chiedo 
in cambio un piccolo investimento di 
tempo. Installo tutto e, se dopo una 
prova sul campo, il cliente pensa che 

chiedo solo il tempo di smontare tutto 
per ripristinare l’esistente. E, in tutta 
onestà, non accade spesso…».

Quali sono le più frequenti richie-
ste della clientela?
«Partiamo da un assunto fondamen-
tale. Se vuoi avere una casa super do-
motica e possiedi un budget no limit, è 
chiaro che non ci sono problemi. Ma la 
normalità è un’altra e passa attraverso 
tre step abbastanza standardizzati: 
richieste personalizzate, performance 
e costi quanto possibile contenuti. La 

le migliori soluzioni al livello più ac-
cessibile, perché tutti hanno il dirit-

to di godere di comfort e sicurezza. 
È stimato che, oggi, ognuno di noi 
si avvale di tre prodotti IoT: entro il 
2030 ne avremo a disposizione ben 10 
a testa. La strada dell’integrazione è 
dunque tracciata, il percorso è inevi-
tabile. Quello che noi installatori dob-
biamo fare è continuare a imparare e 
a crescere perché il livello di maturità 
dei sistemi oggi è molto elevato. An-
che per questo Impianti Moderni si 
occupa sì di sicurezza, ma - appunto 
- di impianti in generale, che spesso 
trovano realizzazione in case passive, 

-
ding), strutture ad alte prestazioni e a 
bassi consumi, da qui le installazioni 
di fotovoltaico e sistemi di storage cui 

videosorveglianza e/o antintrusione».

Pensi di aver raggiunto l’obiettivo 
di svecchiare il sistema? 
«Assolutamente sì. Non ti nascondo 
che all’inizio più di qualche volta 
avrei voluto gettare la spugna. Sono 
convinto però che nella nostra pro-
fessione le strade da perseguire siano 
due: la prima è molto semplice, forse 
più remunerativa, ossia fare impianti 
tradizionali accettando passivamen-
te quanto chiesto dal cliente senza 
proporre alternative o novità. Con la 
seconda, invece, puoi alzare l’asticella, 
e quindi alzare l’investimento anche 
in termini di tempo del tuo lavoro 

«

 15 anni come sales 
manager di una 
multinazionale svizzera con 
sede in Italia, specializzata 
nel settore fotovoltaico. Poi 
la svolta, per non rischiare di 
essere travolto dallo tsunami 

della crisi del settore che, se 
tra il 2008 e il 2012 registrava 
un aumento annuo del 7,5%, 
nei tre anni successivi ha 
visto una caduta vertiginosa 
al ritmo del -14,2% annuo 
(fonte: Renewable Energy 

Report dell’Energy & 
Strategy Group, Politecnico 
di Milano). Impianti Moderni 
è la sfida coraggiosa e 
ambiziosa di Stefano Bocchi. 
«All’inizio ero da solo: zero 
clienti, zero fatturato. Oggi 

siamo in due, affiancati da 
un paio collaboratori. Mi 
sono fatto conoscere i primi 
due anni come prestatore 
di manodopera, ma oggi 
miro al mio obiettivo: dare 
alla mia azienda un taglio 

IMPIANTI MODERNI NASCE DA UNA PICCOLA GRANDE AMBIZIONE DI STEFANO BOCCHI:  
«NON BASTA VENDERE L’ESISTENTE - DICE - BISOGNA AVERE CORAGGIO DI ANDARE OLTRE AL CONOSCIUTO».  

COSÌ PRENDE IL VIA UNA REALTÀ CHE, NONOSTANTE LE DIFFICOLTÀ DEL MERCATO  
E ANCHE DI FRONTE ALLA STRAORDINARIETÀ DEL MOMENTO DI LOCKDOWN,  

HA GLI OBIETTIVI BEN CHIARI E TANTA DETERMINAZIONE

di Chiara Marseglia

Stefano Bocchi
Impianti Moderni

La centrale  
ideale
«Grazie alla piattaforma lares 
4.0 di Ksenia Security possiamo 
proporre soluzioni domotiche 
sia su impianti esistenti 
sia per nuove realizzazioni. 
Questa centrale ci permette di 
espandere il nostro business 
perché, a partire dalla semplice 
richiesta di un impianto 
d’allarme, possiamo proporre 
una soluzione integrata molto 
performante e completamente 
programmabile da tablet e 
smartphone senza alcuna 
interfaccia. Proponiamo Lares 
4.0 in abitazioni e aziende dove 
non sono richiesti livelli di 
gestione domotica elevati e 
dove dobbiamo utilizzare sistemi 
di�erenti “su misura”. Con 
Lares 4.0 la domotica è davvero 
alla portata di tutti anche sotto 
il punto di vista economico. 
La comodità programmazione 
via web server è sicuramente 
uno dei plus più interessanti 
attraverso la app installatore: 
non c’è più bisogno di interfaccia 
per colloquiare con la centrale e 
l’antifurto».

perché per esempio, quando proponi 
un sistema gestibile con l’assistenza 

-
tà successive che possono protrarsi 

-
che che hai fatto un lavoro diverso e 
i clienti te lo riconoscono. Sta a te a 
capire chi hai davanti».

-
riodo di lockdown?
«Che periodo complesso. Mi sono do-
vuto fermare completamente: tutto 
era chiuso, le aziende, i cantieri. Le 
mie preoccupazioni però sono più per 
il prossimo anno: ci sono persone che 
hanno perso il lavoro, qualcuno non si 
è più sposato, altri che non ristruttu-
reranno più almeno a breve termine… 
L’ecobonus compensa un po’ queste 
carenze, ma anche in questo caso si è 
chiamati a studiare e conoscere molto 

-
getico, pompe di calore, fotovoltaico, 
accumulo di energia: sistemi insom-
ma che puoi applicare se li hai già co-
nosciuti e, quindi, sei avvantaggiato. 
Io ho appro�ttato di questa lunga 
pausa per stare con la mia famiglia 
ma anche per tenere vive le relazioni 
professionali e cercare nuove collabo-
razioni. Oggi ho lavoro, per fortuna, 
ma non posso adagiarmi perché ho 
imparato ancora una volta che tutto 
davvero può cambiare».
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ta ed esigente. Io per esempio ho im-

clienti: quando sono sicuro che per le 
loro necessità (anche quelle inespres-
se) la mia proposta è l’ideale, chiedo 
in cambio un piccolo investimento di 
tempo. Installo tutto e, se dopo una 
prova sul campo, il cliente pensa che 

chiedo solo il tempo di smontare tutto 
per ripristinare l’esistente. E, in tutta 
onestà, non accade spesso…».

Quali sono le più frequenti richie-
ste della clientela?
«Partiamo da un assunto fondamen-
tale. Se vuoi avere una casa super do-
motica e possiedi un budget no limit, è 
chiaro che non ci sono problemi. Ma la 
normalità è un’altra e passa attraverso 
tre step abbastanza standardizzati: 
richieste personalizzate, performance 
e costi quanto possibile contenuti. La 

le migliori soluzioni al livello più ac-
cessibile, perché tutti hanno il dirit-

to di godere di comfort e sicurezza. 
È stimato che, oggi, ognuno di noi 
si avvale di tre prodotti IoT: entro il 
2030 ne avremo a disposizione ben 10 
a testa. La strada dell’integrazione è 
dunque tracciata, il percorso è inevi-
tabile. Quello che noi installatori dob-
biamo fare è continuare a imparare e 
a crescere perché il livello di maturità 
dei sistemi oggi è molto elevato. An-
che per questo Impianti Moderni si 
occupa sì di sicurezza, ma - appunto 
- di impianti in generale, che spesso 
trovano realizzazione in case passive, 

-
ding), strutture ad alte prestazioni e a 
bassi consumi, da qui le installazioni 
di fotovoltaico e sistemi di storage cui 

videosorveglianza e/o antintrusione».

Pensi di aver raggiunto l’obiettivo 
di svecchiare il sistema? 
«Assolutamente sì. Non ti nascondo 
che all’inizio più di qualche volta 
avrei voluto gettare la spugna. Sono 
convinto però che nella nostra pro-
fessione le strade da perseguire siano 
due: la prima è molto semplice, forse 
più remunerativa, ossia fare impianti 
tradizionali accettando passivamen-
te quanto chiesto dal cliente senza 
proporre alternative o novità. Con la 
seconda, invece, puoi alzare l’asticella, 
e quindi alzare l’investimento anche 
in termini di tempo del tuo lavoro 

«

 15 anni come sales 
manager di una 
multinazionale svizzera con 
sede in Italia, specializzata 
nel settore fotovoltaico. Poi 
la svolta, per non rischiare di 
essere travolto dallo tsunami 

della crisi del settore che, se 
tra il 2008 e il 2012 registrava 
un aumento annuo del 7,5%, 
nei tre anni successivi ha 
visto una caduta vertiginosa 
al ritmo del -14,2% annuo 
(fonte: Renewable Energy 

Report dell’Energy & 
Strategy Group, Politecnico 
di Milano). Impianti Moderni 
è la sfida coraggiosa e 
ambiziosa di Stefano Bocchi. 
«All’inizio ero da solo: zero 
clienti, zero fatturato. Oggi 

siamo in due, affiancati da 
un paio collaboratori. Mi 
sono fatto conoscere i primi 
due anni come prestatore 
di manodopera, ma oggi 
miro al mio obiettivo: dare 
alla mia azienda un taglio 

IMPIANTI MODERNI NASCE DA UNA PICCOLA GRANDE AMBIZIONE DI STEFANO BOCCHI:  
«NON BASTA VENDERE L’ESISTENTE - DICE - BISOGNA AVERE CORAGGIO DI ANDARE OLTRE AL CONOSCIUTO».  

COSÌ PRENDE IL VIA UNA REALTÀ CHE, NONOSTANTE LE DIFFICOLTÀ DEL MERCATO  
E ANCHE DI FRONTE ALLA STRAORDINARIETÀ DEL MOMENTO DI LOCKDOWN,  

HA GLI OBIETTIVI BEN CHIARI E TANTA DETERMINAZIONE

di Chiara Marseglia

Stefano Bocchi ,  
Impianti Moderni

La centrale  
ideale
«Grazie alla piattaforma lares 
4.0 di Ksenia Security possiamo 
proporre soluzioni domotiche 
sia su impianti esistenti 
sia per nuove realizzazioni. 
Questa centrale ci permette di 
espandere il nostro business 
perché, a partire dalla semplice 
richiesta di un impianto 
d’allarme, possiamo proporre 
una soluzione integrata molto 
performante e completamente 
programmabile da tablet e 
smartphone senza alcuna 
interfaccia. Proponiamo Lares 
4.0 in abitazioni e aziende dove 
non sono richiesti livelli di 
gestione domotica elevati e 
dove dobbiamo utilizzare sistemi 
di�erenti “su misura”. Con 
Lares 4.0 la domotica è davvero 
alla portata di tutti anche sotto 
il punto di vista economico. 
La comodità programmazione 
via web server è sicuramente 
uno dei plus più interessanti 
attraverso la app installatore: 
non c’è più bisogno di interfaccia 
per colloquiare con la centrale e 
l’antifurto».

perché per esempio, quando proponi 
un sistema gestibile con l’assistenza 

-
tà successive che possono protrarsi 

-
che che hai fatto un lavoro diverso e 
i clienti te lo riconoscono. Sta a te a 
capire chi hai davanti».

-
riodo di lockdown?
«Che periodo complesso. Mi sono do-
vuto fermare completamente: tutto 
era chiuso, le aziende, i cantieri. Le 
mie preoccupazioni però sono più per 
il prossimo anno: ci sono persone che 
hanno perso il lavoro, qualcuno non si 
è più sposato, altri che non ristruttu-
reranno più almeno a breve termine… 
L’ecobonus compensa un po’ queste 
carenze, ma anche in questo caso si è 
chiamati a studiare e conoscere molto 

-
getico, pompe di calore, fotovoltaico, 
accumulo di energia: sistemi insom-
ma che puoi applicare se li hai già co-
nosciuti e, quindi, sei avvantaggiato. 
Io ho appro�ttato di questa lunga 
pausa per stare con la mia famiglia 
ma anche per tenere vive le relazioni 
professionali e cercare nuove collabo-
razioni. Oggi ho lavoro, per fortuna, 
ma non posso adagiarmi perché ho 
imparato ancora una volta che tutto 
davvero può cambiare».

IMPIANTI MODERNI PROIZILAZI IZ AMBICIJE STEFANA BOKIJA:
„PRODAJA POSTOJEĆEG NIJE DOVOLJNA – KAŽE – OSNOVNA JE HRABROST DA SE ODE 

DALJE OD POZNATOG“. UPRKOS TEŠKOĆAMA NA TRŽIŠTU I PANDEMIJSKIM OGRANIČENJIMA, 
OVAJ STARTAP IMA DOBRO DEFINISANE CILJEVE I VELIKU ODLUČNOST.

Moderni instalateri, izazov započinje 
sa profesionalcima

Projektovano | Realizovano

Neverovatno pametna 

ideja“ kaže uz osmeh 

Stefano Boki, instalater i 

osnivač Impiati Moderni, 

u Truđiu (Monca-Brianca), 

sećajući se dana kada je odlučio da napusti 

svoj posao menadžera prodaje u švajcarskoj 

�rmi sa sedištem u Italiji, da bi započeo 

sopstvenu karijeru instalatera tokom zlatnih 

fotonaponskih godina. Šala na stranu, Impianti 

Moderni je osnovana 2014. godine, sa 

namerom kapitalizovanja iskustva stečenog 

tokom godina bavljenja poslom sa instalateri-

ma. „Razumeo sam njihova očekivanja i 

teškoće sa kojima su se suočavali otkrivajući 

slabosti i jake strane. Shvatio sam da je 

mnogima od njih teško da napuste svoju zonu 

komfora. To mi je dalo ideju da postanem 

„instalater budućnosti“, u osnovi profesionalni 

instalater sposoban da predloži novo 

izmišljena integrisana rešenja i ponudi jedan 

kompromis između potreba klijenta, cene i 

performansi“.

Šta je tajna instalatera budućnos-
ti?

Šta su najčešći zahtevi klijenta?

Da li verujete da ste postigli cilj 
obnove sistema? 

Konačno, kako se nosite sa 
društvenim otuđenjem?

Idealna alarmna 
centrala

Prodaja već postojećih rešenja nije dovoljna, 

nije dovoljno da nudimo ono što smo navikli 

da prodajemo, trebalo bi da predložimo 

najbolje rešenje za određeni projekat; to 

zahteva jedno ekstenzivno znanje o 

koristima svakog proizvoda i inovacije, jer je 

današnje zlatno pravilo „integracija“. Da 

biste postigli uspeh, morate se usuditi da 

pređete poznata ograničenja. To je najbolji 

način za obraćanje tržištu instalatera 

budućnosti koje se stalno razvija radi 

ispunjavanja određenih potreba i 

najstrožijih uslova zahtevnih potrošača. Na 

primer, naučio sam da izazovem moje 

klijente: kada sam siguran da je moj predlog 

onaj idealan za zadovoljenje njihovih 

potreba (čak i onih neiskazanih), tražim 

zauzvrat malo vremena. Sve podesim, i 

nakon testa na terenu, ako klijent nije 

zadovoljan onim što nudim, samo zatražim 

vreme da sve demontiram i vratim postojeći 

sistem. A da budem potpuno iskren, to se ne 

dešava često...“

Počnimo sa ključnom pretpostavkom; ako 

želite da imate jedan potpuno automatizo-

van dom, a imate neograničen budžet, onda 

ne postoji priča. Ali generalno, realnost je 

prilično drugačija, i odvija se kroz jedan 

standardizovan pristup koji uključuje 3 

koraka: zahtev klijenta, performanse i cenu. 

U stvari, za mene je pravi izazov pružiti 

najbolje rešenje obezbeđujući prihvatljivu 

isporuku, jer svi imaju pravo da uživaju u 

komforu i bezbednosti. Prema statistikama, 

trenutno svi koriste 3 IoT uređaja, do 2030. 

godine imaćemo svako po 10 IoT uređaja. 

Integraciona staza je već utabana i 

neizbežna je. Kao instalateri, sve što moramo 

da učinimo je da naučimo nove veštine, jer je 

nivo aktuelnih sistema vrlo visok. To je još 

jedan od razloga zašto se „Impiati Moderni“ 

ne bave samo bezbednosnim sistemima, već 

više sa: sistemima koji su često montirani u 

pasivnim kućama, nZeb (Zgrada blizu nulte 

energije), zgradama visokih performansi i 

niske potrošnje, koje uključuju fotonaponske 

i sisteme skladištenja u kombinaciji sa 

anti-provalnim i sistemom video-nadzora.

Da, apsolutno. Ipak, neću kriti od vas da sam 

ponekad želeo da odustanem. U našoj 

profesiji postoje u osnovi dva puta kojima se 

može ići. Prvi je prilično jednostavan, i 

verovatno najpro�tabilniji: montiraj neki 

tradicionalni sistem pasivno prihvatajući 

zahteve krajnjeg korisnika, bez nuđenja 

alternativa ili inovacija. Umesto toga, na 

drugoj stazi je lakše podići lestvicu i 

posledično podići investiciju u radnu snagu, 

tj. kada predložite rešenja sa glasovnim 

komandama, znate unapred da ćete se 

suočiti sa povećanim brojem zahteva za 

podršku od strane krajnjeg korisnika; 

ponekad je korisnicima potrebno vreme da 

se naviknu na nove tehnologije. Na kraju, 

međutim, znate da ste uradili izuzetan posao 

i klijent to prepoznaje. Morate biti svesni sa 

kakvom osobom se bavite i delovati u skladu 

s tim.“

Živimo u vrlo složenom vremenu. Morao sam 

da zaustavim ugovorene poslove: sve je bilo 

zatvoreno, uključujući �rme i gradilišta. Brine 

me dolazeća godina; mnogo ljudi je izgubilo 

svoje poslove, neki drugi su morali da otkažu 

svoja venčanja; neki drugi da odlože projekte 

renoviranja doma makar i na kratak period. S 

druge strane, možda znate da vlada nudi 

umanjenje za projekte renoviranja doma, i to 

će delimično premostiti prazninu, ali i u ovom 

slučaju, moramo da učimo i imamo dobro 

znanje o energetskoj e�kasnosti zgrada, 

toplotnim pumpama, fotonaponu, 

skladištenju energije: u osnovi sistemima koje 

možete instalirati samo ako imate iskustva na 

tom polju. Iskoristio sam ovu dugačku pauzu 

da provedem kvalitetno vreme sa svojom 

porodicom, kao i da razvijem profesionalne 

odnose i saradnju. Danas sam vrlo zauzet, ali 

ne želim da se uparložim u samozadovoljstvu, 

jer sam još jedanput naučio da sve može 

iznenada da se promeni.. 

15 godina kao menadžer 
prodaje u švajcarskoj 
firmi sa sedištem u Italiji, 
specijalizovane za 
fotonaponsku industriju. 
Zatim prekretnica, 
stvorena iz potrebe da se 

izbegne rizik od savlada-
vanja krizom sa kojom se 
suočava ovaj sektor, koji 
se suočio sa dramatičnim 
padom od -14,2% 
godišnje nasuprot 
godišnjem rastu od 7,5% 

između 2008 i 2012 
godine (izvor: Obnovljiva 
energija – Izveštaj Grupe 
za energiju i strategiju, 
Politehnički fakultet u 
Milanu).
Impianti Moderni je 

Stefanov hrabar i 
ambiciozan izazov. „Na 
početku sam bio sam: 
nula klijenata, nula 
prometa. Danas, ima nas 
dvojica, uz podršku 
nekoliko saradnika. 

Tokom prve dve godine, 
predstavljao sam se kao 
pružalac usluga, ali danas 
stremim svom cilju: da 
učinim svoju firmu jedinst-
venom kroz visok kvalitet 
usluge i profesionalizam, 

„Zahvaljujući platformi lares 4.0, projektova-

nu i razvijenu od strane Ksenia Security, 

možemo da ponudimo rešenja za automati-

zaciju doma kako za postojeće sisteme, tako i 

za nove projekte. Ova alarmna centrala nam 

pruža mogućnost da proširimo naš posao jer, 

počevši od jednostavnog zahteva za 

alarmnim sistemom, možemo da ponudimo 

jedno integrisano rešenje visokih performan-

si, potpuno programabilno sa tableta ili 

pametnih telefona, bez potrebe za dodatnim 

interfejsom. Nudimo lares 4.0 u domovima i 

kancelarijama gde se ne zahtevaju visoki 

nivoi upravljanja automatizacijom doma i 

gde je osnovno obezbediti „prilagođene“ 

sisteme. Sa sistemom lares 4.0 automatizacija 

je zaista dostupna svima, čak i sa ekonomske 

tačke gledišta.

Činjenica da se može daljinski programirati 

preko web servera kroz aplikaciju instalatera 

je sigurno jedna od najinteresantnijih 

dodatih vrednosti, više nisu potrebni 

interfejsi za komunikaciju sa alarmnom 

centralom i alarmom.

na tržištu koje se mnogo 
promenilo i na kojem, osim 
nekoliko visoko struktuira-
nih firmi, mi kao instalateri 
smo prvi koji težimo 
sinergijama“.
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Siamo in un’abitazione di circa 70 mq vicino a Monza. L’esigenza del cliente è di realizzare un sistema 
che integri soluzioni domotiche, d’allarme e di videosorveglianza. Il tutto, però, senza dover avere per 
ogni impianto o prodotto una app dedicata, ma un’unica piattaforma che integri tutti i dispositivi in un 
sistema che non richieda lo smembramento dell’impianto elettrico. In 2 giorni di lavoro l’abitazione è 
stata trasformata in una “smart home” con funzionalità e gestione completamente nuove.

AREA DI INTERVENTO
Appartamento di 70 mq

TEMPI DI LAVORAZIONE
2 giorni (in un appartamento 

predisposto)

 SVILUPPO
Il sistema sarà ampliato con la 

gestione dell’illuminazione e del 
controllo carichi

01 0302

LE TECNOLOGIE IN CAMPO

I  D E T T A G L I  D E L L ’ I N S T A L L A Z I O N E

Centrale KSENIA SECURITY 
LARES 4.0

• 4 telecamere IP ONVIF 

• MODULI DI ESPANSIONE 
AUXI-H KSENIA SECURITY  
per la sicurezza e 
l’automazione domestica: 
montati nei cassonetti 
delle tapparelle, 
consentono di gestire, 
tramite il pass della 
centrale, oltre ai canonici 
sensori del serramento, 
anche la motorizzazione 
della tapparella dal BUS 
e dal software della 
centrale, dalla app oltre 
che naturalmente dai tasti 
in loco

• DOMUS KSENIA 
SECURITY, il sensore 
multifunzione che rileva 
eventuali presenze, misura 
il grado di illuminazione, 
monitora temperatura e 
umidità in modo preciso e 
costante.

professionale e qualitativo 
preciso in un mercato che è 
molto cambiato e nel quale, 
tolte le poche aziende molto 
strutturate, noi installatori 
per primi puntiamo alle 
sinergie». 

Nella realizzazione del progetto 
non sono state rilevate particolari 
difficoltà, tenendo conto che le 
abitazioni moderne sono predisposte 
a questo tipo di impianti. «Quello che 
è indispensabile – sottolinea Stefano 
Bocchi - è che l’installatore che realizza 
il progetto possieda una adeguata 
preparazione in tema di reti».

DIFFICOLTÀ
Normalmente nelle abitazioni all’interno di 
complessi abitativi recenti, i clienti si trovano 
con gli impianti elettrici realizzati e tutto il 
resto “predisposto”. L’esigenza del cliente, 
però, spesso manifesta il bisogno di realizzare 
automazioni di�erenti ma senza trovarsi a 
dover controllare altrettante app. L’impegno 
dell’installatore è dunque di ricercare la 
soluzione più adeguata capace di integrare 
tutti i dispositivi.
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L’interfaccia della centrale lares 4.0 
è molto intuitiva e agevola il lavoro 

dell’installatore. La piattaforma 
può essere integrata con altre 

funzionalità domotiche come la 
gestione delle luci, il controllo 

carichi, etc. «Le richieste del cliente 
- spiega Stefano Bocchi - possono 
essere soddisfatte al 100% senza 

modificare l’impianto elettrico e, 
soprattutto, contenendo in maniera 

importante i costi finali, tema 
sempre da tenere presente».

FUNZIONAMENTO

Lares 4.0, non chiamatela centrale 
d’allarme: è molto di più

La centrale installata da Impianti Moderni è la lares 4.0 di Ksenia Security, 
con interfaccia IP e modulo 3G, in grado di gestire tutto, compresi i diversi 
moduli di espansione su BUS o su IP che permettono l’integrazione dei vari 
sistemi. Ma il progetto ha incluso anche altri interventi.
«Abbiamo installato all’interno dei cassonetti - spiega Stefano Bocchi 
- i moduli AUXI-H di Ksenia, con i quali si possono gestire le tapparelle 
e, in più, abbiamo a disposizione 3 ingressi per i sensori a protezione 
del serramento». «Con il modulo Domus abbiamo la piena gestione 
dell’impianto di riscaldamento con la possibilità di programmarlo da app e 
comandarlo, come tutto il resto, dall’esterno. Infine, abbiamo installato 4 
telecamere IP ONVIF associabili ai sensori per la video verifica».

Nalazimo se u stambenoj kući od 70 m2 u blizini Monce. Klijent ima potrebu za sistemom koji integriše rešenja za 
automatizaciju doma sa alarmima i video nadzorom. Sve je potrebno uraditi kako bi se izbegle posebne aplikacije za 
svaki sistem, već samo jedna platforma koja integriše sve uređaje u samo jednom rešenju koje ne zahteva prekid 
električnog sistema. Za dva radna dana, kuća je unapređena u Pametni dom sa drugačijim sistemom upravljanja i 
mnogo novih karakteristika.

15 godina kao menadžer 
prodaje u švajcarskoj 
firmi sa sedištem u Italiji, 
specijalizovane za 
fotonaponsku industriju. 
Zatim prekretnica, 
stvorena iz potrebe da se 

Interfejs alarmne centrale lares 4.0 je 
vrlo intuitivan i pomaže ubrzanju rada 

instalatera. Platforma se može 
integrisati sa drugim funkcijama 
automatizacije doma, kao što su 

upravljanje osvetljenjem, kontrolom 
opterećenja, itd. „Zahtevi kliljenta – 
objašnjava Stefano Boki – mogu biti 
100% zadovoljeni bez modifikovanja 

električnog sistema i, pre svega, 
značajnim smanjenjem konačne cene, 

pitanje koje uvek treba imati na umu“.

UGOVORNA POVRŠINA
Stan od 70 m2

VREME OBRADE
2 dana 

RAZVOJ
Sistem će biti proširen sa upravlja-

njem osvetljenjem i kontrolom 
električnog opterećenja

U toku faze projektovanja, nisu 
otkrivena konstruktivna uska 
grla, imajući na umu da su 
moderne zgrade projektovane 
da prihvate ovakve sisteme. 
„Ono što je važno – podvlači 
Stefano Boki – su odgovarajuće 
znanje i veštine instalatera na 
polju umrežavanja.“

Obično su u domovima u okviru novogra-
dnji električni sistemi već montirani i sve 
ostalo je „podešeno“. Klijent obično ima 
potrebu za dodatnim automatizacijama, 
bez uključivanja dodatnih aplikacija. Stoga 
je posvećenost instalatera da traži najbolje 
rešenje za integraciju svakog perifernog 
uređaja..

Alarmna centrala koju je montirao „Impianti Moderni“ je jedna lares 4.0 Ksenia 
Security sa IP interfejsom i ugrađenim 4G modulom, sposobna da pokreće ceo sistem, 
uključujući upravljanje modulima za proširenje povezanih preko IP i na BUS, dozvolja-
vajući integraciju različitih sistema. Projekat je uključivao i druge aktivnosti. „Montira-
li smo auxi-H module Ksenia u kutije roletni – objašnjava Stefano Boki – projektovane 
da upravljaju roletnama, osim toga, imamo na raspolaganju 3 ulaza, upotrebljena da 
integrišu senzore za zaštitu od provale“. Sa domus modulom, imamo punu kontrolu 
nad sistemom za grejanje, uz mogućnost njegovog podešavanja direktno preko 
aplikacije i njegovo daljinsko kontrolisanje – kao i svega ostalog u sistemu. Konačno, 
montirali smo 4 IP ONVIF kamere povezane sa senzorima za video nadzor. 

TEŠKOĆA

POTREBNA TEHNOLOGIJA

DETALJI MONTAŽE

• 4 IP ONVIF kamere

• •auxi-H MODULI ZA 

PROŠIRENJE KSENIA 

SECURITY za bezbednost i 

automatizaciju doma: ugrađeni 

direktno u kutije roletni, pružajući 

mogućnost za montažu 

tradicionalnih senzora i 

motorizovane roletne direktno iz 

BUS priključka alarmne centrale.

•domus KSENIA SECURITY, 

multifunkcionalan senzor 

sposoban da detektuje eventual-

no ljudsko prisustvo, za 

izračunavanje intenziteta svetla, 

praćenje temperature i vlažnosti 

na stabilan i precizan način.

Ksenia Security alarmna 

centrala lares 4.0

RAD
lares 4.0 – ne zovite je samo 
alarmnim sistemom: ona je 

izbegne rizik od savlada-
vanja krizom sa kojom se 
suočava ovaj sektor, koji 
se suočio sa dramatičnim 
padom od -14,2% 
godišnje nasuprot 
godišnjem rastu od 7,5% 

između 2008 i 2012 
godine (izvor: Obnovljiva 
energija – Izveštaj Grupe 
za energiju i strategiju, 
Politehnički fakultet u 
Milanu).
Impianti Moderni je 

Stefanov hrabar i 
ambiciozan izazov. „Na 
početku sam bio sam: 
nula klijenata, nula 
prometa. Danas, ima nas 
dvojica, uz podršku 
nekoliko saradnika. 

Tokom prve dve godine, 
predstavljao sam se kao 
pružalac usluga, ali danas 
stremim svom cilju: da 
učinim svoju firmu jedinst-
venom kroz visok kvalitet 
usluge i profesionalizam, 

na tržištu koje se mnogo 
promenilo i na kojem, osim 
nekoliko visoko struktuira-
nih firmi, mi kao instalateri 
smo prvi koji težimo 
sinergijama“.



Koje su prednosti izbora Ksenia sistema?

Naši sistemi se stalno ažuriraju, testiraju u 
laboratoriji i prate od strane naših pronalazača.

Bezbednosni sistem koji instalirate povezuje 
se sa nadzornim službama i/ili bezbednosnim 
agencijama.

Neki profesionalac će vam uvek biti na 
raspolaganju, direktno u vašem domu i/ili na 
distanci.

Naši proizvodi se prave u Italiji, sertifikovani su 
u skladu sa evropskim standardima EN50131 – 
Stepen 3 i trajni su.

Ksenia sistem je profesionalan sistem, u čijoj 
osnovi su najnaprednije hardverske i softverske 
tehnologije.

Možete da kontrolišete svaki aspekt vašeg 
doma, danju i noću 24/7, preko vašeg pametnog 
telefona: alarm, vrata, prozore, kamere, svetla, 
temperaturu, uređaje, navodnjavanje i šta god 
želite.

Ksenia proizvodi imaju i jedinstven, diskretan 
i elegantan dizajn, što ih čini jednim od vaših 
ukrasa.

Svaki profesionalni instalater Ksenia sistema 
stalno prati program obuke, koji uključuje četiri 
kategorije sertifikacije: Izabrani instalater, 
Srebrni izabrani instalater, Zlatni izabrani 
instalater, Stručnjak izabrani instalater. To je 
obuka koju instalateri prate uz  posvećenost da 
uvek budu savremeni i spremni da ispune svaki 
vaš zahtev.

Pronađite vašeg poverljivog 
instalatera Ksenia sistema 

besplatno!



Poznajete li Ksenia Security? 

Ksenia Security je osnovana 2010. godine, brzo se širi, 
razlikujući se od konkurenata svojim modernim rešenjima, 
razvijenim za zaštitu domova, komercijalnih i industrijskih 
objekata, muzeja, škola i još mnogo toga. Firma radi na 
polju fizičke bezbednosti (provala, video nadzor, kontrola 
pristupa) i automatizacije doma i zgrade. Svaka aktivnost, od 
projektovanja do finalne proizvodnje, odigrava se direktno na 
lokaciji, usvajanjem koncepta Made in Italy. Ovo, uz saradnju 
sa lokalnim dobavljačima, pruža mogućnost za skraćivanje 
lanca isporuke, pomažući u smanjenju emisija CO2.
Ksenia Security ima široku distributivnu mrežu, radeći širom 
sveta u 70 zemalja. Sarađuje sa najboljim partnerima kako 
bi mogla da ponudi vrhunski asortiman integrisanih rešenja 
za klijente. Ksenia rešenja su kompatibilna sa različitim 
sistemima trećih strana, kao što su Google Home i Amazon 
Alexa glasovni asistenti, Creston i Control4 rešenja za 
pametni dom uz integraciju sa Konnex, Milestone, Nuance i 
još mnogo toga. 
Za više informacija, posetite www.kseniasecurity.com 

Naše vrednosti

Ksenia Security se bazira na 4 osnovne vrednosti: Inovacija, 
Dizajn, Made in Italy i Eco-održivost. One su konkretno 
predstavljanje suštinskih karakteristika brenda, kao i ciljeva 
rasta kojima teži kompanija. Inovacija se smatra glavnim 
pokretačem tima za istraživanje i razvoj u pogledu stvaranja 
originalnih, vrhunskih, tehnološki naprednih i korisnički 
orijentisanih uređaja. Sve se primenjuje uz obraćanje 
posebne pažnje na dizajn, vodeći računa o detaljima i birajući 
trezvene i minimalističke oblike za prirodno uklapanje sa 
arhitektonskim projektima i završnim obradama. Kompanija 
je duboko vezana za tradiciju i istoriju. Iz tog razloga, 
odlučeno je da daje latinske nazive proizvodima, kao sinonim 
za prepoznavanje i vezivanje. 
Na kraju, ali ne i manje važno, Ksenia ima veliko poštovanje 
za okruženje: sedište, locirano u Ripatrasone u regiji Ascoli 
Piceno, predstavlja zgradu sa tehnološki malim uticajem, 
koja nezavisno proizvodi obnovljivu energiju, doprinoseći 
održivom razvoju.



Želite li da postanete deo Ksenia 
sveta?

Čekamo vas!

www.kseniasecurity.com/en


